-Налоговый вопрос.

-ФСЗН.

---Алгоритм организации “с нуля”

---Документы для организации законного бизнеса.

Бизнес по продаже CD дисков “с нуля”.

Реализация CD – rom дисков довольно прибыльный бизнес.Бизнес, который практически не требует капиталовложений.Прибыли с него вполне хватает на жизнь, налоги и развитие дела. Разумеется, при серьезном подходе к делу.

Если Вы решили серьезно заниматься этим видом бизнеса, то Вам потребуется государственная регистрация ИП.

Вид деятельности в документах индивидуального приедпринимателя: “Реализация товаров через торговые точки( палатки).” Этот вопрос желательно уточнить в своем ИСПОЛКОМЕ.

Налоговый вопрос: фиксированная налоговая ставка. Она равняется 50 евро в месяц.

Отчисления в Фонд Социальной Защиты Населения:15% от прибыли + независимо от дохода 0,5 прожиточного минимума ежемесячно.

Мой опыт предпринимательской деятельности и опыт других предпринимателей показал, что можно вполне сводить продажи, не имея реальных денег. Существует простой алгоритм, который подходит и для продажи любых товаров! Т.е. брать товар на РЕАЛИЗАЦИЮ.

Для начала нужно написать письмо в один из магазинов (интернет –магазинов) о том , что Вы готовы с ними сотрудничать на долгосрочной и взаимовыгодной основе и предложить встретиться и обсудить вопросы сотрудничества.

Письмо должно быть такого характера: "Я - частный предприниматель. Хочу взять у вас оптом партию дисков...
Пожалуйста, свяжитесь со мной и т.д........"

Встретившись с представителем предложить рассчитываться с ними за товар не сразу, а после реализации дисков, т.е. после 2-3 недель.Причем цены Вам придется оговаривать оптовые, дабы продать по выгодной для Вас цене. 

Разумеется Ваше предложение не встретят с восторгом, но все-таки Вам придется убедить представителя магазина в необходимсти сотрудничества с Вами.Т.е. ставку делать на дополнительные продажи дисков магазином. Для этого нужно составить план по распространению дисков, который и предъявить представителю фирмы. Совсем не обязательно делать это в письменном виде , вполне достаточно и в устной форме, но вот этот вопрос Вам придется проработать основательно. От этого зависит Ваше Дело.

Установите контакт , закупитесь оптом по безналу под документы и работайте!!!

Затем следует подать в газеты типа “Из рук в руки” следующее объявление: «Требуются мобильные реализаторы компьютерных дисков, предпочтение студентам-программистам с наличием e-mail», а также о продаже дисков.

По своему опыту скажу, что отозвались не только студенты! Нужно разослать им прайс листы, по которым они станут искать конкретных покупателей на диски. Уже затем заявки на диски “стекаются” к Вам. Вы , соответственно, оформляете заявку в магазин (интернет-магазин) и получив от него диски, связываетесь со своими распространителями.

Т.е. студенты сводят Вас с клиентами, которые, допустим, платят Вам за 1 CD 5000 белорусских рублей, а Вы же в свою очередь, платите студентам 700-800 рублей. И уже, распродав все диски, рассчитываетесь с магазином! 

В итоге все зарабатывают: и Вы и Ваши “курьеры-поисковики”, практически не вкладывая денег, магазин – продавая дополнительные партии CD.

Кстати, я и сейчас практикую этот метод, только уже сам, на свои деньги, закупив CD-Rom диски.
 
Но!!! Самое главное!!! У Вас должны быть официальные документы, где и у кого Вы приобрели лицензионные диски!!!

Документы такие:

1. Договор купли-продажи.
2. Накладная с конкретным указанием названий-позиций по CD
3. Сертификаты происхождения лицензионных CD

Т.е. на практике делается так: вначале надо закупиться где-то ОФИЦИАЛЬНОЛИЦЕНЗИОННОЙ ПРОДУКЦИЕЙ под все эти документы, а уже потом "по-черному"можно под них докупать так называемые "простые", т.е. "пиратские" CD.


